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      IT Sales Camp - это

      
        Обучение

        
          Мы предлагаем разнообразную программу и гибкую систему обучения как для новичков, так и для гуру продаж:

          IT Sales Start. Курс рассчитан на тех, кто делает первые шаги в айти. После прохождения курса наши ученики могут пройти стажировку у наших партнеров, топовых IT компаний Украины.

          Видеоуроки. Если у Вас нету возможности посещать курсы в нашем офисе, Вы можете присоедиться к нам в Skype или купить полный комплект видеоуроков, который полностью повторяет live-версию.

          IT Sales Upgrade. Углубите свои знания в коммуникациях, маркетинге и юридических аспектах IT продаж на нашем курсе. Руководители фирм так же имеют возможность заказать тренинг для отдела продаж.

          Конструктор курсов. Если Вас заинтересовал отдельный модуль, Вы можете приобрести его, не оплачивая весь курс целиком.

        

        Развитие

        
          Профтестирование. Пройдите тест, чтобы понять свои профессиональные склонности и навыки. Обладая такой информацией, Вы с легкостью сделаете блестящую карьеру в будущем.

          Лекции. IT Sales Camp регулярно устраивает бесплатные мероприятия, чтобы повышать уровень знаний о продажах и дать возможность людям расширить свой профессиональный круг знакомств.

          Мастер-классы. Хотите поучиться у именитых профессионалов? На наших мастер-классах Вы получите теоретические знания и практические навыки ведения переговоров, продаж и закрытия сделок.

        

        Возможности

        
          Стажировка. Теория - это хорошо, но практика в сто раз лучше. Особенно если это практика в лучших IT компаниях Украины. После окончания курсов наши ученики получают возможность пройти двухнедельную стажировку в айти фирмах и стать частью их команды.

          Благотоворительность. Покупая видеоуроки, Вы участвуете в благотворительной кампании от IT Sales Camp и фонда Let’s Help. 10% от стоимости видеокурса пойдут на помощь нуждающимся.
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      Преимущества обучения

      
        
          [image: Преимущества обучения в it sales camp]
          Практика

          Ученики получают возможность

          пройти стажировку с дальнейшим

          трудоустройством IT-компаниях.
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          Опытные лекторы

          Наши лекторы имеют

          огромный опыт работы

          в IT cфере и продажах IT услуг.
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          Online/Offline

          Вы можете обучаться как по

          Skype в режиме реального

          времени, так и в аудитории.
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          Актуальность

          Только актуальная информация. Программа обучения регулярно обновляется с учетом потребностей работодателей и абитуриентов.
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          Индивидуальный подход

          Решение индивидуальных рабочих кейсов в ходе обучения. Лектор и коллеги помогут Вам реализовать Ваш рабочий проект.
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      Дополнительные услуги

      
        
          
            Юридический мастер-класс

          
[image: Карьерный рост IT Sales Manager]
          
            Как проверить надежность клиента? Какие особенности работы с зарубежными компаниями? Из чего состоит договор? На эти и множество других вопросов Вы получите на эксклюзивном мастер-классе от IT Sales Camp. Всего за 4 часа Вы освоите юридическую базу для сейлз менеджеров в легкой и доступной форме.

          
Заказать мастер-класс
        

        
          
            Корпоративные тренинги
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            Мы поможем Вашему отделу продаж заключать многомиллионные сделки. Корпоративный тренинг от IT Sales Camp - это уникальная программа, составленная на основе Ваших пожеланий и потребностей и удобное время проведение на территории Вашего офиса.

          
Заказать тренинг
        

        
          
            Консультации

          
[image: Карьерный рост IT Sales Manager]
          
            Тяжелый труд - работа над собой. Наш опытный коуч поможет Вам понять себя и свои цели в карьере. На коуч-сессии Вы узнаете о своих навыках и скрытых талантах, научитесь преодолевать трудности и увидите пути развития в своей профессиональной деятельности.

          
Заказать консультацию
        

      

    

  
  
    
      Программа курса

      
        	
            Модуль 1

            Вводная часть
          
	
            Модуль 2

            Практикум
          
	
            Модуль 3

            Маркетинг
          
	
            Модуль 4

            Коммуникация
          
	
            Модуль 5

            Стажировка
          


        
          	Знакомство со спецификой работы ИТ компании;
	Направления продаж в ИТ: B2B, B2C, B2G- business to government;
	Отличие между понятиями business development/ sales/ lead generation;
	Методология продаж, сейл процесс в общем.


        

        
          Разбор воронки продаж. Где искать клиентов и как им продавать:

          	Кто такой менеджер по продажам, карта продаж, установка КПИ;
	Поиск лидов;
	Организация работы, менеджмент и автоматизация контактов;
	Способы оценки результатов, базовые списки метрик;
	Примерный день/ месяц работы сейл менеджера — процессы, необходимые действия, эффективность сейл менеджера.


        

        
          	Что такое digital marketing и чем он отличается от обычного маркетинга;
	Работа сейлс и маркетинга по созданию целостного value proposition;
	Маркетинговые инструменты, которые работают в связке с продажами (или что такое business development);
	Основные площадки для работы с вашей целевой аудиторией;
	Re-marketing как инструмент работы с неактивными, не определившимися или отказавшимися лидами.


        

        
          	
              	Письменная коммуникация;
	Переговоры на ивентах;
	Работа с возражениями;
	Закрытие сделки;
	Целевая Аудитория и Культура.


            


          Практикум.

        

        
          Наши ученики получают возможность пройти двухнедельную стажировку с дальнейшим трудоустройством в ведущих IT компаниях Украины.

        

      

      
        Модуль 1

        Вводная часть

        
          	Знакомство со спецификой работы ИТ компании;
	Направления продаж в ИТ: B2B, B2C, B2G- business to government;
	Отличие между понятиями business development/ sales/ lead generation;
	Методология продаж, сейл процесс в общем.


        

        Модуль 2

        Практикум

        
          Разбор воронки продаж. Где искать клиентов и как им продавать:

          	Кто такой менеджер по продажам, карта продаж, установка КПИ;
	Поиск лидов;
	Организация работы, менеджмент и автоматизация контактов;
	Способы оценки результатов, базовые списки метрик;
	Примерный день/ месяц работы сейл менеджера — процессы, необходимые действия, эффективность сейл менеджера.


        

        Модуль 3

        Маркетинг

        
          	Что такое digital marketing и чем он отличается от обычного маркетинга;
	Работа сейлс и маркетинга по созданию целостного value proposition;
	Маркетинговые инструменты, которые работают в связке с продажами (или что такое business development);
	Основные площадки для работы с вашей целевой аудиторией;
	Re-marketing как инструмент работы с неактивными, не определившимися или отказавшимися лидами.


        

        Модуль 4

        Коммуникация

        
          	
              	Письменная коммуникация;
	Переговоры на ивентах;
	Работа с возражениями;
	Закрытие сделки;
	Целевая Аудитория и Культура.


            


          Практикум.

        

        Модуль 5

        Стажировка

        
          Наши ученики получают возможность пройти двухнедельную стажировку с дальнейшим трудоустройством в ведущих IT компаниях Украины.
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      Стоимость обучения

      
        
          
            IT Sales Видеоуроки

            3500 грн 1999 грн

          

          
            12 видеоуроков

            Скидка на индивидуальные консультации
Забронировать место
          

        

        
          
            IT Sales Start

            5999 грн 4999 грн

          

          
            6 недель

            24 часа лекций

            2 workshops

            Практические задания

            Консультации с преподавателями

            Стажировка с дальнейшим трудоустройством
Забронировать место
          

        

        
          
            IT Sales Upgrade

             6999 грн

          

          
            4 недели

            22 часа лекций

            4 модуля: практикум, маркетинг, коммуникация и юридические аспекты

            2 workshops

            Практические задания

            Консультации с преподавателями

            Экслюзивный модуль по юридическим вопросам
Забронировать место
          

        

      

      
        

        Все пакеты можно оплатить частями

        

        Приведи друга и получи скидку - 500 грн.

        

        Покупая полный курс IT Sales Start, Вы получаете возможность приобрести видеоуроки всего за 1500 грн.

      

    

  
  
    
      LET'S HELP

      
        Делать добрые дела легко!

        Обучать и развивать культуру IT продаж - это наша основная цель. Но не единственная. Курсы IT Sales Camp сотрудничают с международным благотворительным фондом Let’s Help, чтобы сделать этот мир чуточку добрее.

        10% от каждого купленного видеокурса мы передаем в эту организацию, чтобы помочь одиноким пенсионерам, детям-сиротам и больным.

        Покупая наши уроки, Вы не только улучшаете свои профессиональные навыки, но и участвуете в благотворительной программе. Ваш вклад поможет сделать ремонт в доме престарелых, купить еду и одежду детям без родителей или обеспечить нужным лечением больных на ДЦП.
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      Преподаватели курсов IT Sales
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          Егор Гриненко

          Лектор
Подробнее
        

        
          [image: Преподаватель курса IT Sales]
          Елена Петращук

          Лектор
Подробнее
        

        
          [image: Преподаватель курса IT Sales]
          Ива Козловская

          Лектор
Подробнее
        

        
          [image: Преподаватель курса IT Sales]
          Анна Швецова

          Лектор
Подробнее
        

        
          [image: Преподаватель курса IT Sales]
          Дарья Багук

          Коуч
Подробнее
        

        
          [image: Преподаватель курса IT Sales]
          Анна Вангородская

          Лектор
Подробнее
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    Егор Гриненко
[image: linkedin]
    Лектор

    Коммерческий директор и бизнес-девелопер в нескольких IT проектах. Егор работал в различных крупных системных организациях с широкой иерархической структурой, а также со стартапами.

    У него 10+ лет опыта продаж с переходом от сегмента B2C в B2B и 2 года опыта продаж CRM и ERP и других решений для малого, среднего и корпоративного бизнеса.

    Егор специализируется на построении активных продажах, партнёрских продажах, долгосрочных взаимоотношений с клиентами.

    Его кредо: «Продажи – это реальный спорт с прокачкой скилов и в определённой степени искусство креативным способом достигать KPIs».

    Он знает все о продаже SaaS и с удовольствием делится своим опытом со студентами на лекциях модуля "Коммуникация".
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    Елена Петращук
[image: linkedin]
    Лектор

    4+ лет опыта на позициях IT Business Development /Sales/ Marketing/Managing teams/Project Management. Развивает свой собственный проект в Европе. Принимает участие в международных конференциях. Эксперт в построении бизнес-процессов и коммуникации с клиентами.

    С апреля 2016 занимает руководящую должность в компании 4IRE Labs. Всегда контролирует качество предоставленных услуг и уверенна на 100% что все клиенты компании довольны сервисом.
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    Ива Козловская
[image: linkedin]
    Лектор

    Опытный руководитель и фанат развития талантов.

    Успешно руководила рекрутингом и HR в 3 больших IТ компаниях.

    Лично провела более 1000 собеседований. Сейчас CEO в Prostir. и управляющий партнер в Qubit Labs.
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    Анна Швецова
[image: linkedin]
    Лектор

    Более 10 лет опыта в зарубежных IT компаниях (B2C и B2B) на разных должностях позволяют понимать всю внутреннюю кухню создания и функционирования IT компаний, получать практические знания цикла от формирования и анализа идеи до выхода на рынок, завоевание своей доли и даже своевременного ухода с рынка.
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    Дарья Багук
[image: linkedin]
    Коуч

    Сертифицированный коуч, консультант по вопросам построения и развития карьеры. Дарья сопровождает людей в достижении их целей, помогает выбирать наиболее эффективные стратегии поведения, находить возможности, преодолевать сложности и барьеры, просчитывать и нейтрализовывать риски на пути к целям.
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    Анна Вангородская
[image: linkedin]
    Лектор

    Анна работает адвокатом и руководит юридической компанией "BLF Group. Она имеет большой опыт в обеспечении юридической безопасности хозяйственной деятельности, в том числе сопровождении судебных процессов и построении структуры для всех отраслей бизнеса. Анна прошла курс "Digital Law: курс по юридическому сопровождению IT-бизнеса", а так же является сертифицированным специалистом по финансовому мониторингу.
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    Наталья Зуб
[image: linkedin]
    Лектор

    Исполнительный директор и консультант известных международных IT компаний.

    Благодаря богатому опыту создания стартап-проектов и индивидуальному подходу к каждому из них, Наталья поделится своими неоценимыми практическими знаниями о пользовательских программных решениях, ориентированных на большой обьём данных, разработке программного обеспечения, технической поддержке и аутсорсинге операций.

    Расскажет, как бороться с высокой конкуренцией на рынке IT и как применять нестандартные технические решения для успешного запуска Вашего проекта.

    Наталья имеет огромный опыт работы в лидирующих IT-компаниях Украины, Великобритании, а также имеет положительные отзывы других крупных компаний Европы.
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    Егор Гриненко
[image: linkedin]
    Ведущий лектор

    Коммерческий директор STARTIMA. Продажа SaaS решение для эффективного прозвонаогромных баз клиентови всех сервисов VoIP).

    Более 10 лет работы с переходом от сегмента B2Cв B2B 2года занимался продажей CRMи ERP решений для малого, среднего и корпоративного бизнеса, формированием клиентского портфеля с нуля.

    Работал в различных крупных системных организациях с широкой иерархической структурой, а также со стартапами.
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    Елена Петращук
[image: linkedin]
    Лектор

    4+ лет опыта на позициях IT Business Development /Sales/ Marketing/Managing teams/Project Management. Развивает свой собственный проект в Европе. Принимает участие в международных конференциях. Эксперт в построении бизнес-процессов и коммуникации с клиентами.

    С апреля 2016 занимает руководящую должность в компании 4IRE Labs. Всегда контролирует качество предоставленных услуг и уверенна на 100% что все клиенты компании довольны сервисом.
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    Игорь Кузьо
[image: linkedin]
    Лектор

    Управляющий партнер агенства digital-коммуникаций Bright Ideas Hub (BIHUB).

    Более 10 лет опыта работы в сфере интернет-маркетинга, развития проектов в B2C и B2B сегментах, богатый опыт создания стартапов разной тематики и направленности (от развлекательных порталов до международных e-сommerce площадок).

    Последнее время активно занимается консалтингом в области автоматизации бизнес-процессов.
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    Ива Козловская
[image: linkedin]
    Лектор

    Опытный руководитель и фанат развития талантов.

    Успешно руководила рекрутингом и HR в 3 больших IТ компаниях.

    Лично провела более 1000 собеседований. Сейчас CEO в Prostir. и управляющий партнер в Qubit Labs.
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    Анна Швецова
[image: linkedin]
    Лектор

    Более 10 лет опыта в зарубежных IT компаниях (B2C и B2B) на разных должностях позволяют понимать всю внутреннюю кухню создания и функционирования IT компаний, получать практические знания цикла от формирования и анализа идеи до выхода на рынок, завоевание своей доли и даже своевременного ухода с рынка.
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      Наши партнёры
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      Отзывы наших студентов

      
        
          
            
              [image: IT Sales Manager Отзывы]
              
                
                  Валерия Коломиец

                  Спасибо IT sales camp за классные курсы, которые помогли мне найти работу с достойным заработком. А по пунктам:

                  1) Модули. Логическая разбивка модулей помогает правильно усваивать информацию, нет каши в голове.

                  2)Лекторы. Каждый профессионал своего дела, терпеливые и доброжелательные люди.

                  3)Английский. У меня c английским были проблемы. Грамматику я знала отлично, но разговаривать было сложно. Преподаватели помогли разговориться и дали хорошую базу профессиональных терминов.
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                  Руслан Прищепа

                  Курси дійсно заслуговують уваги. Подання інформації на найвищому рівні.

                  Усі викладачі знаходять підхід до кожного студента. Методологія продаж була розглянута з кожного боку. Особливо мені сподобався третій модуль, який був присвячен маркетингу.

                  Загалом залишилися гарні враження і від лекторів і від публіки, яка проходила курси разом зі мною. Цікаві, освічені люди, з деякими досі спілкуємося.
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                  Виктория Кириллович

                  Прошла эти курсы 4 месяца назад в очной форме в Киеве. Все лекторы очень интересные люди, важно, что у них есть опыт работы и всю инфу они берут не с потолка.

                  Отдельное спасибо Антону Барановскому за терпение и присущую ему внимательность к студентам. На курсы пошла, потому что всегда хотела работать в отрасли IT, в итоге добилась своего.
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                  Андрей Яковенко

                  С другом решили пойти на курсы IT Sales Camp. Остались очень довольны. Большой объем новой информации сначала даже немного напугал, но лекторы подробно разбирали каждый этап, за что им большое спасибо.

                  Я нашел работу через 2 месяца после окончания курсов, другу повезло больше, он активно занимался поиском, и ему предложили хорошую работу, через 4 дня после окончания курсов.

                  Конечно, эти курсы не для глупых людей, но если у вас есть задатки, то все получится и поймется.

                

              

            

          

        

        

        

        

      

    

  
  
    
      
    

    
      
        Контакты:

        

        

        ул. Владимирская, 48

        01034 Киев, Украина

        

        

        

        

        

        Предложить: [email protected]

        

        

        Забронировать место: [email protected]
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        Остались вопросы?
Заказать звонок
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Политика конфиденциальности
      Создание сайтов

      PUSH-K Solutions

    

  
  
    
    Заполните форму

    и наш менеджер Вам перезвонит

    в течении суток, чтобы

    ответить на все вопросы!

    
           Заказать звонок
    

  

  
    
    Форма регистрации

    
         
          Выберите услугу
        

          IT Sales Start
        

          IT Sales Upgrade
        

          Видеоуроки
        

          Профтест
        

          Юридический мастер-класc
        

          Тренинг
        

    Регистрация
    

  

  
    
    Форма регистрации

    
            Регистрация
    

  

  
    
    Форма регистрации

    
            Регистрация
    

  

  
    
    Форма регистрации

    
            Регистрация
    

  

  
    
    Форма регистрации

    
            Регистрация
    

  

  
    
    Форма регистрации

    
            Регистрация
    

  

  
    
    Форма регистрации

    
            Регистрация
    

  

  
    
    Благодарим Вас!

    Мы свяжемся с Вами

    в ближайшее время.

  

   
   
   
   
   
   
   
   
   
   
   
  
